
Sell it.
Die Verkäufer-App. Für nachhaltig  mehr Erfolg
im Handelsvertrieb durch Best-Practice-Sharing. 

Was ist Sell It? Wie funktioniert Sell It?

Sell it ist eine App, die als Support-Netzwerk

für das Verkaufspersonal eines

Filialunternehmens entwickelt wurde. Die

Verkäufer teilen Ihre Best-Practice

Verkaufserfahrungen unter-einander per

Klickreport aus und bauen dadurch eine

gemeinsame Datenbasis auf.

Sell It ist eine skalierbare Mobile App

mit integrierter Business Intelligence

Analyse. Kernpunkt ist das Sell It

Statistikmodul zur Auswertung der

besten Sales Pitches für ausgewählte

Produkte und Produktkategorien.

Eine dynamische 
Schnellbaustein-App, 
kompatibel mit allen 

Mobile-OS Plattformen

Auf Wunsch mit Top 
Verkäufer-Rankings, 
Wettbewerben, und 
anderen Incentives

Produktvorteile auf 
verblüffend simple Art und 
Weise demonstrieren und 

dabei die Kunden von deren 
Nutzen spielerisch 

überzeugen

Mit integrierter Datenbank für 
schnelle Änderungen beim 

Produktportfolio

Sicherheitsprofile Statistiken

Demonstration Produktinformationen

Graphiken und 
Statistiken können 
flexibel definiert 
und in Echtzeit 
publiziert werden.

Produktdaten 
werden in der App in 
Form von Daten-
blättern, Bilddateien 
oder Vergleichs-
tabellen präsentiert.

App-Zugang durch 
Secure Connection. 
Jeder User hat sein 
eigenes Profil.

Jeder Verkäufer kann 
entscheiden, ob er 
seine Erfahrungen mit 
Kollegen teilen will.



Play it.
Die Verkaufsberatungs-App. Begeistert Kunden
und Verkäufer zugleich. Und generiert Umsatz.

Die App Play it ermöglicht es dem 
Verkaufspersonal, auch komplexe 
Produktangebote auf spielerische 

Art und Weise den Kunden zu 
vermitteln.

Beratungsintensive Produkte 
werden in ihren Funktionen und 

Vorteilen für die Kunden durch die 

App visualisiert, der Kunde erkennt 
sofort den Mehrwert.

Analytische Auswertungen 

gewähren Einblicke in Best 
Practice Verkaufsprozesse

Verständliche und leicht 
nachvollziehbare 
Präsentation aller 

wesentlichen Nutzenaspekte

Szenarien 

Kategorien

Jedes Szenario wird 
ausgewertet, um 
Optimimierungs-
potential zu finden, 
wodurch die 
Beratungsqualität 
kontinuierlich gesteigert 
werden kann.

Die Kunden können 
durch verschiedene 
Spielszenarien geführt 
werden, je nach 
Interessenslage.

Graphiken und 
statistische 
Auswertungen in 
Echtzeit – je nach 
Themenprofil

Was ist Play It? Wie funktioniert Play It?

Eine dynamische 
Schnellbaustein-App, 
kompatibel mit allen 

Mobile-OS Plattformen

Auf Wunsch mit Top 
Verkäufer-Rankings, 
Wettbewerben, und 
anderen Incentives

Sicherheitsprofile

Statistiken

App-Zugang durch 
Secure Connection. 
Jeder User hat sein 
eigenes Profil.



Check it.
Die Orga-App für das Filialpersonal.  In Sekunden
den Laden im Griff. Von Inventar bis Inventur.

Einfachste Erfassung täglicher Checks 

zur Validierung aller wichtigen 

Datenpunkte und Prozesse. 

Automatisiertes Berichtswesen. Alle 

wichtigen Rufnummern auf einen Blick.

Vorteile für das Shop-Personal Vorteile für das Management

Tagesaktuelle Berichte elektronisch 

kumuliert. Konstantes Monitoring und 

schnelle Übersicht über fehlerhaftes 

Merchandising, Prozessfehler oder z.B. 

fehlende Produkte.

Mit Check-It digitalisieren Sie die 

administrativen Store-Prozesse. Tagesroutinen 

werden so automatisiert, beschleunigt und 

erheblich vereinfacht. 

Mithilfe einer mobilen App auf Smartphone 

oder Tablet können Ihre Mitarbeiter die 

täglichen Routinen auf spielerisch einfache 

Art und Weise erfassen und Abweichungen 

zwischen Solll & Ist per Knopfdruck senden. 

Die Routine ist fix vorgegeben, so dass 

nichts übersehen/ignoriert werden kann. 

Was ist Check It? Wie funktioniert Check It?

Konfigurierungs-Tool für alle 
Kontrollpunkte (Merchandising, 
Inventar, IT-Komponenten, etc. 

Jederzeit Zugriff auf aktuelle Soll-
/Ist-Daten und historische Trends 

und Entwicklungen.

Festlegung von User-Rechten, 
Berichtsstrukturen, Zugriffsebenen   

und Checklisten

Back-Office Funktionen Checklisten & Reporting

Bild von Handy mit App


